LOJISTIK

Denizyolu Tagimaciliginda Kiiresel Riskleri
b

Yonetmek Onem Kazaniyor

Lima Logistics Denizyolu Departman Midiirii Ozcan
Ozdemir, kiiresel ticarette artan belirsizliklerin
denizyolu tasimaciligina etkilerini, sektérde rekabet
avantaji saglayan unsurlari ve bliyiime hedeflerini
degerlendirdi. Ozdemir, kalici basarinin rekabetgi
navlun fiyatlarinin yani sira risk yénetimi, alternatif
¢6zumler ve musteri gliveniyle mamkun oldugunu
vurgularken, Amerika pazarindaki bayimenin Lima

Logistics icin dncelikli alanlardan biri oldugunu belirtti.

B Kiresel Belirsizlikler Esnek
Planlamayi One Cikariyor
Jeopolitik gelismelerin ve &zellikle
Kizildeniz ile Sliveys Kanali gevre-
sindeki guvenlik risklerinin denizyolu
tasimaciliginda rota degisikliklerine,
transit sirelerinin uzamasina ve ma-
liyet dalgalanmalarina neden oldu-
gunu belirten Ozdemir, bu sirecte
esnek planlama ve etkin risk y6ne-
timinin 6nem kazandigini ifade etti.

Tarkiye’'nin degisen ticaret rotalan
karsisinda glvenli liman ve alternatif
transit merkez olarak 6ne ciktigina
dikkat gceken Ozdemir, bu konumun
kalici bir rekabet avantajina donus-
mesi igin lojistik altyapmin buttncal
bicimde gelistiriimesi gerektigini vur-
guladi. Planli kapasite artigi, gugcli
hinterland baglantilari, &ngérilebilir
yatinm ortami ve liman-demiryolu
entegrasyonunun yani sira yesil ener-
ji ve dijitallesme yatirimlarinin da bu
doénisimin énemli parcalar oldugu-
nu belirtti.

Lima Logistics olarak musterilerine
yalnizca rekabetci navlun fiyatla-
ri sunmaya odaklanmadiklarini dile
getiren Ozdemir, siiregleri yakindan
takip ederek musterilerini zamanin-
da bilgilendirdiklerini ve olasi aksak-
hklara karsi hizli aksiyon aldiklarini
sdyledi.

“Amacimiz, mdusterilerimizin teda-
rik zincirlerini daha 6ngdérilebilir ve
kontrolli bir yapida ydnetmelerine
katki saglamak” dedi.

Navlun Piyasasinda Maliyet

Baskisi Rekabeti Arttirniyor

Navlun fiyatlarindaki dalgalanmalarin
musterileri maliyet avantaji arayisina
yoénelttigini belirten Ozdemir, en dii-
stk fiyatin her zaman en ekonomik
secenek olmadiginin altini gizdi. Ge-
cikmeler, aktarma riskleri ve teslimat
surelerindeki belirsizliklerin  toplam
lojistik maliyetini dogrudan etkiledi-
gini ifade eden Ozdemir, karar siirec-
lerinde fiyatin yani sira operasyonel
guvenilirligin ve hizmet kalitesinin de
dikkate alinmasi gerektigini vurguladi.

Lima Logistics’in musteri odakh hiz-
met anlayisini degerlendiren Ozdemir,
her misterinin ticaret yaptigi pazarin
ve operasyonel énceliklerinin farkl ol-
duguna dikkat ¢ekti. “Bizim icin kalici
basar; verilen sozleri tutmak, mus-
teriyi dogru bilgilendirmek ve ihtiyac
duyuldugunda ¢6zim Uretebilmektir.
Bu nedenle standart ¢éztimler yerine,
musterilerimizin ihtiyaclarina uygun
ve esnek bir hizmet anlayisiyla hare-
ket ediyoruz.”

FCL, LCL, kapidan kapilya ve cross
trade operasyonlarinda dogru bilgi

akisi ile proaktif iletisimin belirleyici
oldugunu kaydeden Ozdemir, seffaf
iletisim ve etkin operasyon yo6neti-
miyle uzun vadeli is ortakliklari kur-
may1 hedeflediklerini belirtti.

Amerika Pazari Biiyime
Hedeflerinde Oncelikli

Oniimiizdeki dénemde Asya-Avrupa
ticaret hattinin 6nemini koruyacagini
éngdéren Ozdemir, Hindistan, Giiney-
dogu Asya ve Orta Dogu baglantih
ticaret akislarinin da yeni firsatlar ya-
ratacagini ifade etti. Degisen ticaret
dinamikleriyle birlikte alternatif liman-
larin, aktarmali tasimacilik ¢cézimleri-
nin ve denizyolunu kara veya demiryo-
luyla birlestiren multimodal modellerin
6neminin artmasini beklediklerini sdy-
ledi. Lima Logistics’in uluslararasi is
birliklerini gtclendirerek musterilerine
daha fazla alternatif sunmayi hedef-
ledigini beliten Ozdemir, Amerika
pazarindaki gelisimin sirketin bliylime
stratejisinde 6nemli bir yer tuttugunu
vurguladi.

“2026 yih itibariyla Amerika pazarin-
da ¢ok daha guclu bir yapiya kavus-
tuk ve bu alanda 6nemli yatirimlar
gerceklestirdik. Amerika’daki var-
gimizi gelistirmek ve buylimemizi
sUrdirmek, oncelikli hedeflerimiz
arasinda yer aliyor.” ll

advertorial

www.kobiaktuel.com.tr -|Q



